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Les COOPS
font place aux jeunes




Les coops font place

Pour assurer le
renouvelle-
ment de leurs
adhérents et
équilibrer leurs
charges, les coops
déroulent le tapis
rouge pour les
jeunes vignerons.

ous avons
besoin de
<< N rajeunir la
pyramide

des dges et d'anticiper les départs
a la retraite de nos adhérents », in-
dique Gérald Fons, responsable
administratif des Vignerons de
Gonfaron (Var). Dans cette coo-
pérative, la moyenne d’'dge des
adhérents atteint 55 ans. Il est
vital que les seniors aient des
successeurs. « Moins ily a dadhé-
rents, plus les charges de vinifica-
tion augmentent, poursuit Gérald
Fons. Notre seuil de rentabilité se
situe aux alentours de 25000 a
30000 hi. Dot la nécessité de rem-
 placerles générations. » Les Vigne-
rons Ardéchois font un constat
identique. « Ceux qui vont partir
a la retraite dans les cing a dix ans
a venir cultivent 25 a 30 % de notre
superficie. Il faut trouver des repre-
neurs », souligne Claude Satgé,

"

):lejeune

AMOULON (GIROND! ;
Olivier Videau inspecte ses vignes
avec Serge Labat, d'Univitis, quil'a
assisté dans toutes ses démarche
d’installation. oL wancermez

chargé de mission installation.
Les coopératives se mettent
donc en quatre pour attirer des
jeunes. Réglement de la récolte a
l'avance, aide a l'installation, a la
plantation, au fermage, mise en
place d'un tutorat... Tout est bon
a prendre, pour les coops comme
pour les nouveaux venus, ravis
de l'aide qu'elles leur apportent,
preuve que I'on compte sur eux.
Plusieurs viticulteurs en témoi-
gnent dans notre dossier.
Malgré leur cofit, ces mesures
sont facilement adoptées en as-
semblée générale. « La majorité
des coopérateurs y est favorable,
car il en va de l'avenir de la struc-
ture, souligne Hélene Basset, di-

La viticulture, un secteur attractif

La viticulture est redevenue rentable. « Flle attire de plus en plus
de jeunes qui ne sont pas issus du milieu viticole », souligne Sté-
phanie Piot, attachée aupres du président de la Confédération des
coopératives vinicoles de France (CCVF). Les coopératives qui sont a
la recherche de candidats a la reprise visent de plus en plus ce public
qui les connalt mal. « Pour attirer ces jeunes, elles innovent et naus le
faisons savoir », ajoute Stéphanie Piot. L'an passeé, la CCVF a organisé
le concours « Les caves coopératives installent les jeunes vignerons »
dont les résultats sont présentés sur un site internet dédié, afin de
faire connaitre les meilleures idées. La CCVF va, par ailleurs, éditer

un guide sur le foncier et linstallation en coopérative en 2016.
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rectrice de la Fédération des caves
coopératives varoises. De plus, ils
ont souvent des enfants ou des ne-
veux en cours d'installation. » Les
mesures en faveur des jeunes les
touchent donc a double titre.

Des vignes achetées parla coop
Certaines coopératives achétent
meéme des terres pour en confier
I'exploitation a leurs adhérents.
Une solution légale comme l'a
confirmé le Haut Conseil de la
coopération agricole (HCCA),
dans un rapport rendu en 2014,
Les coopératives peuvent en ef-
fet détenir du foncier agricole,
jusqu'a 20 % de la superficie ex-
ploitée par leurs coopérateurs.
C'est ainsi que les Vignerons
de Gonfaron ont acheté 4,5 ha
de friches pour une valeur de
44000¢€. Ils les ont confiés a des
jeunes qui vont les conduire en
IGP Var. « Si d'autres terres se li-
beérent a des prix corrects, nous le
referons », juge Gérald Pons.

« Dans le Var, des vignes plantées
en Cotes-de-Provence colitent entre
50000 et 60000 €/ha. Cest un réel
obstacle a l'installation. Gréce d la
cave, jai pu consolider mon exploi-
tation », explique Clément Qua-
ranta, 28 ans, a qui les Vignerons

de Gonfaron ont remis 1,5 haen
fermage.

Lachat de tenues coltant cher,
en Gironde, la Safer Aquitaine
Atlantique, associée aux collec-
tivités locales, a pris le relais des
coopératives telles qu'Univitis,
en matiére de portage du foncier.
« Nous n'avons plus a bloguer de
la trésorerie pour ces opérations »,
souligne Serge Labat, directeur
technique des vignobles.

De son ¢dté, la coopérative de
Castelbarry (Aude) envisage de
faire appel a des partenaires ex-
térieurs. « Nous planchons sur la
création d’'une SCEA avec un de nos
clients, commente Bernard Pallisé.
Elle acheterait une parcelle de 6 ha
et la louerait & un jeunie adhérent. »
En échange, que demandent les
coops? Comment se protégent-
elles du risque de voir partir trop
vite un de ceux quelles ont aidés
a mettre le pied a l'étrier? Cer-
taines, comme Irouléguy, leur
demandent de s'engager sur de
longues périodes. Mais la plu-
part n'ont pas d'exigences parti-
culiéres. Elles font confiance a
leurs nouveaux venus, chaque
recrutement étant un pari sur
l'avenir.

DOSSIER REALISE PAR CHANTAL SARRAZIN




Pascal Roux et Mathias Cauvin, 12 ha et 13 ha en IGP Ardéche

« Uvica nous a mis le pied a 1

En 2014, 'Union de caves ardéchoises
a inauguré un programme d’'aides
a l'installation des jeunes. Elle leur

attribue des enveloppes bienvenues.
Deux bénéficiaires témoignent.

ascal Roux, 26 ans, et

Mathias Cauvin, 36 ans,

ont tous deux bénéficié

du dispositif d'aides a
I'installation des jeunes concocté
par Uvica-Vignerons Ardéchois.
Le premier en a profité pour
s'installer en 2014, en EARL,
aux cotés de son pére. Le second
pour reprendre, la méme année,
I'exploitation de son beau-pére
en fermage, soit 11 ha en IGP
Ardéche, a Lavilledieu (Ardeche).
« Il est difficile, voire impossible,
de s'installer en viticulture quand
on démarre de zéro, observe
Mathias Cauvin, qui a aban-
donné son métier de chauffeur-
livreur pour devenir vigneron.
Et cest encore plus dur de créer sa
propre cave! »Iladoncadhéréala
coopérative de Montfleury, I'une
des caves membres des Vigne-
rons Ardéchois, pour bénéficier
des aides offertes par le groupe.
«Je les ai toutes obtenues, excepté
celles portant sur les achats de
vigne, précise-t-il. Jai déposé ma
demande courant 2014 et jai percu
les aides six mois plus tard! »

Mathias Cauvin a ainsi obtenu une
prime de 100 £/ha exploité pour
son installation. Et une aide au
paiement du fermage: 450 €/
ha la premiére année, 350 €/ha
la seconde, 250 € la troisieme et
150€/ha la quatriéme et derniére

EMTREZ,
DICOUVRER,

année du dispo-
sitif. La cave a
également pris §
en charge 80 % R
de la partie non subventionnée
de son assurance récolte. Ce
taux diminuera a 60 % cette an-
née, puis 40 et 20 %, au cours des
deux années restantes. En 2014,
la coopérative luia ainsi « offert »
6850€, car ces aides ne sont pas
remboursables.

Enfin, le jeune vigneron s'est vu
octroyer une avance sur le re-
glement de la récolte 2014. «Jai
touché le premier acompte en oc-
tobre 2014, au lieu de février 2015,
indique-t-il. Une véritable bouffée
d'oxygéne! »

En 2015, il a agrandi son exploi-
tation de 2 ha pour la porter a
13 ha. Il a donc demandé une
nouvelle aide au fermage a la
cave sur 1 ha. Le programme
d'Uvica est en effet plafonné a
12 ha pour une durée de quatre
ans. En contrepartie, il s'est enga-
gé a apporter ses raisins a la cave
coopérative pendant neufans, la
durée d'un bail de fermage.

« Un juste retour des choses », es-
time Pascal Roux, adhérenta la
coopérative de Beaulieu, qui « re-
mercie du fond du ceeur la coopéra-
tive de l'avoir soutenu ». En 2014,
il a repris 12 ha d'IGP Ardéche en
fermage a un viticulteur désireux
d’arréter son activité. « Laide au

@® Production:
410000 hl.

Un budget de 100000 € paran

En 2014, Uvica-Vignerons Ardéchois, qui a réalisé 52,7 millions
d’euros de chiffre d’affaires, a dégagé un budget de 100 000 €

pour soutenir linstallation des jeunes. Les coopérateurs ont voté cette
enveloppe & lunanimité car ils savent qu'il faut maintenir le potentiel de
production pour éviter la hausse des frais de vinification. Sur les 100 000 €,
['union a utilisé 40 000 £€. En 2015, elle a reconduit le méme budget, sur
lequel il a dépensé 60 D00 €. « Nous allons poursuivre & ce rythme », confie
Claude Satgé, chargé de mission installation et gérant de la cave des
Vignerons des Gorges de ['Ardéche, adhérente & Uvica, qui consacre

une journée par semaine pendant dix mois par an au dossier des jeunes.

® Adhérents:1500 | 4 4%
@ Superficie: 6750 ha |’

jeun ]
Jeunes chez Uvic

fermage a presque intégralement
couvert le loyer et m'a permis de
m'installer sur lexploitation fami-
liale en EARL avec mon pére », se
félicite-t-il. Quant au propriétaire
des vignes, il a recu des Vigne-
rons Ardéchois une dotation de
100€/ha cédé. Contrairement a
Mathias Cauvin, Pascal Roux n'a
pas demandé le réglement anti-
cipé de sa récolte. Cest son pére
qui lui a fait l'avance.

« Nous avons mis en ceuvre ce plan
d'action en janvier 2014, indique
Claude Satgé, chargé de mission
installation des jeunes. Nous
l'avons appliqué avec effet rétro-
actif aux jeunes qui se sont installés
en2012eten2013.»

Iis ont été 21 a en profiter au cours
des quatre demiéres années, dont
huit rien qu'en 2015. Ce qui re-
présente 170 ha. Les Vignerons

‘etrier »

Ardéchois espérent convaincre
d’autres recrues. « Nous avons
perdu 20% de notre superficie au
cours des dix derniéres années,
pointe Claude Satgé. Aujourd’hui,
il est capital de maintenir notre
potentiel de production aux alen-
tours de 410000 hl et d'atteindre
450000 hl dans les années a ve-
nir. » En effet, plus les volumes
vinifiés diminuent, plus les
charges a I'hectolitre augmen-
tent et affectent le revenu des
coopérateurs. « Ces derniéres an-
nées, la valeur de nos vins a Uvica
a progressé, mais les caves n'ont
pas complétement répercuté cette
hausse sur leurs adhérents en rai-
son de la hausse des cotits de vini-
fication », déplore Claude Satgé.
En outre, Uvica a d freiner son
développement par manque de
vins. Elle en appelle aux jeunes
pour trouver un nouvel €lan.
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Olivier Martin, 7 ha en Irouléguy ( Pyrénées-Orientales)

« J'ai achevé un chantier colossal »

Olivier Martin, 39 ans, a réhabilité une
parcelle en friche trés pentue et étendu
I'encépagement de son exploitation aux
blancs grace au soutien de sa coopérative,

iversifier son exploi-
tation en blanc. Voila
l'objectif poursuivi
par Olivier Martin,
adheérent a la coopérative d'Irou-
leguy. « La coopérative manque
d'irouléguy blanc, soutient-il.
Elle est réguliérement en rupture
dans cette couleur. » En 2011, au
départ a la retraite de son pére, il
reprend l'exploitation familiale, 11
a 34 ans et un autre métier, com-
mercial en matériel de cuisine,
«Mes parents étaient viticulteurs,
mais je ne métais pas desting a leur
succéder, dit-il. Car, lorsque jai fait
mes études, la viticulture régionale
n'était pas florissante. Puis, le
contexte économique de l'appelia-
tion a changé. Avec 4,5 ha clussés
en Irouléguy, on vit trés correcte-
ment. Cétait la taille du vignoble
de mon pére. »
Mais ce dernier ne produisait que
durouge (tannat, cabernet franc,
cabernet-sauvignon). Olivier
Martin y a remédié. Depuis I'an
Passeé, son exploitation compte
2,5 ha supplémentaires. Cest
sur cette superficie qu'il a intro-

duit des cépages blancs. Du gros
manseng pour moitié, du petit
manseng a hauteur de 35%, ainsi
que du petit courbu (15 %). Avant
de se lancer, il avait exposé son
projetala cave dés 2011.

La parcelle appartenant au por-
tefeuille familial est en friche.
Les travaux a entreprendre sont
colossaux. Et I'investissement
conséquent: 30000 €/ha, plan-
tation et terrassement COMPIis.
«Ce montant est lié a la configura-
tion exceptionnelle de ce vignoble,
explique Olivier Martin. I sagit
d'un coteau en pente raide, autre-
Jois planté. Il a fallu restaurer toutes
les terrasses. » I1a réalisé ce chan-
tier au premier trimestre 2013,
Les plantations ont suivi. Une
premiére tranche de 1,76 ha au
printemps 2014, la seconde de
82 aresen 2015,

La coopérative I'a soutenu. « Nous
aidons les jeunes & s'installer et, une
Jois qu'ils le sont, a conforter leur
installation, annonce Nadine Gaz-
tambide, la directrice générale.
Clest ce qui s'est passé avec Olivier. »

OLIVIER MARTIN, viticulteur,

avec Nadine Gaztambide,

o

(Lacoopen chiffres

'@ Adhérents: 90

|® Superficie: 140 ha

|® Production:
50000 hl dont 55 %

en vente directe et sur |
_lecircuit traditionnel.

directrice générale de la coopérative d'Irouléguy. cpeoerramousee B .

Celui-ci a bénéficié d'une aide 3
la plantation de 1500 €/ha, sous
forme d'un prét3 0%. 1l commen-
cera a le rembourser dans les
trois ans suivant la plantation,
et pendant une durée de trois
ans. « Cest intéressant, observe-
t-il. Je peux attendre que la vigne
entre en production. Ce qui sera le
Cas cet automne. » S'y ajoute une
aide complémentaire forfaitaire
de 3800€/ha, non remboursable,
accordée a condition de sengager
pour quinze ans a la coop.

Ces deux aides ont couvert Iachat
des plants et une partie du palis-
sage. Olivier Martin a également
bénéficié de la prime i la restruc-
turation du vignoble allouée par
FranceAgriMer. Il ne I'a pas en-
core percue dans son intégralité,
«Jattends l'aide au palissage de

OLIVIER MARTIN EST FIER d’avoir restauré cette parcelle tras pentue.

© CODPERATIVE DIROULEGUY

2014, et laide a la plantation de
2015, détaille-t-il. Il mest donc en-
core difficile de savoir, précisément,
a quelle hauteur elle va combler
l'investissement. »

Par ailleurs, la coopérative lui a
apporté des conseils techniques.
Elle lui a suggéré d'établir des
terrasses €troites, pour planter
a 3400 pieds/ha et de préserver
quelques murs en pierres séches
pour conserver l'authenticité du
vignoble. Sans cet appui, Olivier
Martin n'aurait pas sauté le pas.
D'autant qu'il a dii investir dans
du matériel spécifique pour tra-
vailler ces nouvelles parcelles:
un tracteur vigneron adapté
aux pentes, des outils interceps,
une herse rotative.. Mais, la
cave ayant besoin de blanc, elle
octroie une prime de 5% au pe-
tit manseng et au petit courbu,
Un coup de pouce de plus pour
Olivier Martin.

Une tournée dans

les lycées agricoles

« Nous allons nous rendre dans les lycées
agricoles de la région, pour présenter (a viticulture
| d'lrouléguy et les aides Que nous apportons aux jeunes ,
annonce Nadine Gaztambide, directrice généralede la
cave d'lrouléguy. La cave souhaite rajeunir la pyramide
des ages de ses adhérents, mais elle a surtout besoin
d'augmenter son potentiel de production. Elle manque
de vins pour satisfaire la demande. Dans la région, ce
n'est pas l'urbanisation qui concurrence la vigne, mais
I'élevage, archi-dominant. « Nous voulons démontrer
h aux jeunes que la viticulture, c'est ausside | ‘agriculture,
insiste la responsable. £t, qui plus est, rentable ! » |'aire
" d'appellation frouléguy recouvre 1325 ha dont 240 ha

! seulement sont plantés. « 57 nous pouvions atteindre
500 ha, nous serions ravis », estime la responsable.
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® Adhérents: 200
® Superficie:200ha
@ Production:

100000 hi.

Olivier Videau, 11“."5 ha en AOC Bordeaux et Bordeaux

« J'ai pu me mettre a mon compte »

ILES COOPS FONT
PLACE AUX JEUNES

L 4

8 OLIVIER VIDEAU a bénéficié de l'aide de Serge
Labat d’'Univitis pour établir son dossier
aupres de la Safer. Il a pu s'installer sans

disposer de fonds pour acheter des vignes.

T I b b3 s

éupérieur, a A;veyres (Gironde)

¢ CL. WANGERMEZ

La Safer a acheté les vignes d'un coopérateur d'Univitis partant a la retraite
pour les mettre a la disposition d'Olivier Videau. C'est ainsi qu'il a pu s'installer.

‘est simple,
admet Oli-
<< vier Videau,
coopérateur

A Univitis. Sans le portage du fon-
cier, je n'‘aurais pas pum'installer! »
Agé de 35 ans, il a concrétisé son
projetd'installation en 2013, date
a laquelle il est devenu adhérent
de la coopérative Univitis en Gi-
ronde. Avant cela, il était salarié
chez un viticulteur, tout en ex-
ploitant en fermage 4,4 ha dont
il livrait Ia récolte & deux autres.
coopératives auxquelles il adhére
toujours.

Alépoque, cette situation ne lui
convient pas car il veut se mettre
a son compte. Comme Univitis
propose des aides aux jeunes
qui veulent rejoindre ses rangs,
il postule, La coopérative lui
présente un viticulteur partant
a la retraite et libérant 7,15 ha
de vignes en AOC Bordeaux et
Bordeaux supérieur, autour de
15000 €/ha. Olivier est intéres-
sé, mais n'a pas les fonds pour
investir. Univitis le met alors en
contact avec la Safer Aquitaine
Atlantique, qui porte du foncier
depuis 2012. La Safer achéte des
terres qu'elle met a la disposition
d'un agriculteur durant cing ans.

En contrepartie, ce dernier lui
verse un loyer. Les collectivités,
larégion et le département pren-
nenten charge les frais financiers
liés a l'opération. « Nous avons
mis en place cet outil pour aider
les jeunes agriculteurs a s'instal-
ler, dans le cadre familial ou en
dehors », expose Hélene Dumas,
la conseillére. Olivier Videau en
a bénéficié. « La Safer a acquis les
7,15 ha de vignes. Je les rachéterai
en 2018. En attendant, je lui verse
6000 €/an de loyer. Ces loyers se-
ront déduits du prix de vente. Ils ne
sont donc pas perdus! », explique
Olivier, qui prévoit de contrac-
ter un crédit pour effectuer cet
achat. « J'aurai alors un fonds de
roulement », précise-t-il. Quant a
la Safer, elle a pris ses garanties.
Elle conservera les loyers versés
par Olivier s'il n'achéte pas les
vignes. Avec ses 4,4 ha loués et

les 7,15 ha que la Safer met a sa
disposition, il exploite désormais
11,5 hadont 7,15 ha engagés au-
prés d'Univitis pour une durée de
cing ans renouvelable.

Univitis l'a également aidé a faire
son dossier d’installation. Serge
Labat, le directeur technique vi-
gnobles, l'a assisté dans toutes
les démarches administratives.
« Cela m'a fait gagner un temps pré-
ciewx », observe le jeune vigneron.
11 bénéficie aussi du contrat d'as-
surance récolte que la coopérative
a négocié a un tarif préferentiel.

De son coté, Univitis est ravie
d’avoir enrdlé Olivier. « Nous
avons des difficultés a recruter des
jeunes, explique Pascal Nerbes-
son, président d’Univitis. Nous
avons donc développé une straté-
gie volontariste en direction des
salariés viticoles. Iis connaissent le

Du matériel contre du temps de travail

métier, mais ils n'ont pas toujours
de quoi investir. »

La coopérative a, par exemple,
mis au point une avance, sous
forme de prét aux jeunes fer-
miers, avec le Crédit Agricole et
la Banque Populaire. Les banques
financent les deux premiéres
années d'intrants et de fermage,
grace a un prét dont le rembour-
sement est différé de deux ans.
De son coté, Univitis prend en
charge les frais de dossier et une
partie des intéréts. Les jeunes ne
commenceront a rembourser
que trois ans plus tard.

Le groupe a également mis en
place un systéme de tutorat,
ainsi qu'une banque d’heures
(voir encadré). Au cours de ces
derniéres années, la coopérative
a contribué a installer huit jeunes
sur 116 hectares. Parmi eux, trois
sont d'anciens salariés viticoles.

Pour aider les jeunes qui s’installent hors cadre
familial, Univitis a inauguré une banque d’heures.
Adrien Villiers, 29 ans, installé depuis trois ans,y a eu
recours. Il a emprunté pour acheter 8 ha en appellation
Bordeaux. Mais il n'a pas pu s'endetter davantage. « Jai
di minstaller sans matériel », expose-t-iL. Il a donc signé
un contrat d'entraide avec un coopérateur de la cave.

Celui-ci lui préte son matériel. En contrepartie, Adrien tra-
vaille dans les vignes 150 heures par an. La coopérative
I'a aidé a établir ce calcul. « Mon collégue m'apporte aussi
son expérience, reconnait e vigneron, mais nous n‘avons
pas toujours les mémes impératifs car nos exploitations
sont de tailles trés différentes. Cest parfois difficile a

gérer, » Aussi, il envisage & terme d'adnérer a une Cuma.
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Hugues Perrousset, 15,7 ha, a Laives (Sadne-et-Loire)

« Ma coop m'a trouvé des vignes »

A 21 ans, Hugues Perrousset n'a pas eu a chercher des
vignes pour s'installer. La cave de Buxy 1'a fait pour lui.

‘est son pére qui a vu I'annonce a
la cave de Buxy, en apportant sa
déclaration de récolte 2014, Un
coopérateur était sur le point de
cesser son activité. Il cherchait un repreneur
pour les 5 ha de vignes qu'il exploitait, pour
partie en faire-valoir direct, et pour le reste en
fermage. « Clst bien tombé!, reconnait Hugues
Perrousset, 21 ans, vigneron a Laives (Sadne-
et-Loire). Jétais alors en phase d’installation. Je
recherchais des vignes pour entrer dans 'EARL
de mes parents, »
Uneaubainea un autre titre: 'EARL familiale
exploite 8,7 ha en appellations régionales
essentiellement, tandis que les vignes a re-
prendre se trouvent en villages. « J'ai eu de la
chance, confie le jeune homme. Trouver des
parcelles dans ces appellations, cest compliqué.
Ainsi, nous avons pu élargir notre production. »
« Nous avons joué le role de facilitateur, résume
Frangois Legros, président de la coopérative.

Nous avons mis Hugues Perrousset en relation
directe avec le coopérateur, et nous sommes allés
visiter les vignes ensemble. Dans la foulée, nous
avons proposé a Hugues de reprendre 2 ha sup-
plémentaires en AOC Mercurey. Il s'agit d'une
parcelle que nous avions achetée en 2003. »

Hugues et ses parents ont signé les baux des dif-
férents fermages en janvier 2015. « En tant que
Jjeune agriculteur, je bénéficie d'un prét bonifié
pour acheter des vignes, expose-t-il. Toutefois,
louer est plus avantageux. On sendette moins. »
Surtout que la coopérative régle directement,
tous les mois, le fermage a la majorité des
propriétaires des vignes cultivées par Hugues
Perrousset. Elle en déduit le montant des
acomptes qu'elle verse a l'exploitation qui n'a
pas a générer de grosse trésorerie pour un re-
glement annuel. Aujourd’hui, 'EARL familiale
dispose d'un peu plus de quinze hectares. De
quoi faire vivre les trois associés.

| @ Adhérents:300
| ® Superficie: 61150 ha
@ Production:
65000 hl.

HUGUES PERROUSSET

a purejoipdre et agrandir
FEAREfamiliale. :

LEXANDRE MURILLO produira
du madiran d’excellence

dans ses vignes.
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Alexandre Murillo, bientdt 20 ha a Cadillon (Pyrénées-Atlantiques)

« Mon installation est confortée »

Alexandre Murillo s'est vu confier la plantatlon puls I'exploitation d'une parcelle
vierge, par sa coopérative. Seul, il ne 1'aurait jamais remise en culture.

1a hate de commencer les
fravaux. Au printemps pro-
chain, Alexandre Murillo,
26 ans, va planter 1 ha sur
les 5,5 ha dont on lui a promis
l'exploitation. Le jeune coopéra-
teur s'est installé en 2010, aux cd-
tés de sa mére sur 13 haen appel-
lations Madiran et Pacherenc du
Vic Bilh. Ces 5,5 ha vont agrandir
leur exploitation. « Ils sont sur un
coteau magnifigue, a 250 metres
daltitude face a la chaine des Py-
rénées, sur un sol argilo-calcaire,
s'enthousiasme Alexandre Mu-
rillo. Mais ils sont abandonnés
depuis le phylloxera. »
Les terres se situent a Cadillon
(Pyrénées-Atlantiques), com-
mune ou le jeune homme et sa
mere ont leur exploitation. La
coopérative de Crouseilles 4 la-
quelle ils adhérent veut en faire

une vitrine de I'appellation Ma-
diran. En avril 2015, ellea créé la
SARL Cadillon pour les acheter.
Prix d'acquisition: 25000 €.

Sur les 5,5 ha, Alexandre et sa
mére, en possédait déja un. « Clest
pourquoi nous nous leur avons
proposé ce projet, annonce De-
nis Degache, directeur délégué
de la cave de Crouseilles. Ils ont
vendu leur hectare a la SARL qu'en
échange ils ont rejointe. » Mais l'es-
sentiel reste a faire: planter les
vignes. Alexandre va sen charger.
De son cOté, la SARL paiera toutes
les fournitures (plants, piquets...)
et les travaux, soit entre 17000 et
18000 €/ha, répartis sur trois
ans. A ce titre, elle rétribuera le
jeune viticulteur.

L'encépagement va se compo-
ser de 80 % de tannat, le reste en

® Adhérents: 128

® Superficie: 900 ha

@ Production:
40000 ht.

cabernet-sauvignon. A l'issue
de la plantation, Alexandre sera’
fermier de la SARL. « Cela conforte
mon installation, indique-t-il. A
terme, j'exploiterai une vingtaine
d’hectares. Seul, je n'aurais jamais
pu réhabiliter la parcelle que m'a
confiée la coopérative. »

En 2015, la coopérative a lancé
la marque ombrelle Vignobles
Marie Maria. Elle signe des
cuvées d'excellence provenant
de terroirs que la cave a mis au
jour aprés une étude de ses sols
et sous-sols. La production de la
parcelle dAlexandre entrera dans
cette gamme. Elle sera vinifiée a
part. « Nous destinons ces vins d la
grande restauration, aux cavistes
et a notre clientéle particuliere »,
reléve Denis Legache. Prix de
vente au public: entre 8,45 et
2295€,



Laurent Audiffren, nouveau vigneron et adhérent a la coopérative du Baou, a Pourcieux (Var), 9 ha

« Mon président m’a formé »

Laurent Audiffren a appris le métier de viticulteur et
de coopérateur avec le président de sa coopérative.

e fut une expérience pas-
sionnante! », s'enthou-
<< siasme encore Laurent
Audiffren. A 26 ans, il
est coopérateur aux Vignerons du Baou, a
Pourcieux (Var), depuis 2012. Avant d'y en-
trer, il a effectué son stage d'installation a la
coopérative et chez son président, Frank Ca-
giati. Ce stage s'est déroulé en deux temps,

de novembre A décembre 2009, et de mars a
avril 2010.

« Jal travaillé & la vigne et ala cave », explique
le jeune vigneron, dont les parents sont, eux
aussi, coopérateurs aux Vignerons du Baou.
1l a participé aux vinifications et aux dégus-
tations des cuvées, avant I'assemblage. Il
a également fait des mises en bouteille ou
en Bag-in-box et appris a calculer les cotts
d’approvisionnements en matiéres séches.
1l a travaillé au caveau aux cotés des équipes

Arnaud Fortuin, 7,25 ha, a Montpeyroux (Hérault)

« Coopérateur grace au tutorat »

commerciales et préparé la présentation du
millésime au grand publicqui se déroule, tous
les ans le 1¥avril.

Et ce n'est pas tout! Frank Cagiati I'a enr6lé
dans de nombreuses réunions d'informations.
« Je l'ai accompagné a la Fédération des coopé-

e duBaou.
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Sans formation viticole, Arnaud Fortuin a racheté 7,15 ha

3 un coopérateur de la cave de Montpeyroux, qui s'est engage

a le former pendant trois ans.

ratives varoises, aux dégustations du controle
qualité... », se souvient Laurent Audiffren.
Toujours en sa compagnie, il a assisté a des
formations, sur les appellations d'origine
controlée, le droit du travail et les formalités
administratives en coopérative...

« Sans ce stage, je n'aurai été qu'un simple appor-
teur, confie-t-il. Aujourd’hui, je suis un coopéra-
teur impliqué! » Au terme de son installation,
il est entré comme stagiaire au conseil d'ad-
ministration de la coopérative.

1l va étre proposé comme membre a part
entiére, 'an prochain.

@ Adhérents:30
@ Superficie:380

@ Production:
46000 hl.

BERNARD PALLISE ET ARNAUD
FORTUIN (de gauche adroite)
ala coop de Montpeyroux,

rnaud Fortuin a re-
joint la coopérative
Castelbarry, a Mont-
peyroux (Hérault), en
2013, grace a une formule origi-
nale: le tutorat. Un an plus tot,
cet ingénieur de formation, alors
agé de 43 ans, cherche a devenir
vigneron sans passer par une
formation classique. Il rencontre
Bernard Pallisé, le directeur de la
cave, auquel il fait part de son
projet. « Un de nos coopérateurs
s'apprétait a prendre sa retraite. Il
n'avait pas de successeur. Nous [ui
avons présenté Arnaud Fortuin »,
explique Bernard Palissé.
Peu aprés cette rencontre, tous
deux signent un contrat d'en-
traide. Jean Jourdan, le coopéra-
teur, s'engage a former son suc-
cesseur aux travaux de la vigne

pendant trois ans. Il lui préte du

- matériel ainsi que son hangar ou

Arnaud Fortuin entrepose son
tracteur et son pulvérisateur.
Parallélement, tous deux signent
un compromis de vente portant
sur 7,25 ha en AOC Languedoc
Montpeyroux et Terrasses du Lar-
zac. Arnaud Fortuin achete 4,4 ha
fin 2013 et 2,8 ha fin 2014. Jean
Jourdan accepte d'étre payé en
2014 sur la base du prix de 2013
alors que le prix des vignes en
appellation Montpeyroux a aug-
menté de 15 %environ en 2014.
«Ce projet a sécurisé le repreneur
dans son ambition de devenir vi-
gneron et le vigneron qui partait a
la retraite car il avait une promesse
d'achat dans les deux ans suivant
son départ », souligne Bernard
Pallisé.

| @ Adhérents: 1l

« Tout le monde | @ Superficie: 500 ha
estgagnant,ren- BT H

chérit Arnaud 28000l

Fortuin. Quand ™ -

mon tracteur est tombé en panne, il
m'a expliqué comment le réparer. »
Son tuteur lui a aussi apporté de
précieux conseils surla conduite
dela vigne. Tout nouvel adhérent
3 la cave doit produire en bio ou
dans la certification Terra Vitis.
Arnaud Fortuin a choisi Terra
Vitis. « Lorsquon est en viticulture
raisonnée, il n'est pas toujours facile
d'estimer s'il est nécessaire d'inter-
venir ou non, souligne-t-il. Mon
tuteur ma évité des erreurs. »

La cave a pris en charge les frais
de dossier et les deux audits de
certification Terra Vitis. Elle a
également accordé une avance
a Arnaud sur la récolte 2014,

lui versant le premier acompte
en octobre 2014, au lieu de
mars 2015.

En retour, « il nous a fait profiter
de ses talents d'informaticien », se
félicite Bernard Pallisé.

Le contrat d’entraide s'achéve
cette année. Arnaud Fortuin,
qui est entré au conseil d'ad-
ministration en tant que sta-
giaire fin 2015, sait qu'il pourra
encore compter sur son tuteur.
Mais aussi, surles autres coopé-
rateurs. A terme, il envisage de
reprendre 7 ha supplémentaires.
11 pourra alors vivre a 100 % du
métier de vigneron.
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